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. Trovardlg e: Né&r du &r genuint passionerad om ditt féretag, marker kunder och samarbetspartners det. Detta kan bygga
trovérdighet och lojalitet, vilket &r avgdrande for langsiktig framgéng.

- Gli:idie och tillfredsstdllelse: A arbeta med ndgot du dlskar ger en djupare kdnsla av tillfredsstdllelse och glddie.
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Finansiell stabilitet och prognoser: 2 - nsie n och realistiska prognoser @r avgérande. Investerare vill se
att fore aget har kontroll 6ver sina kostnader och en tydlig vag till Ionsamhet

Realistisk vardering

Ndtverk och parinerskap: Att ha starka natverk och strategiska partnerskap kan oka foretagets trovardighet och dppna
dorrar till nya mojligheter



TILLVAXTRESAN — AR INTE RAK......... /

® Det enda man som startupforetagare vet
med sdkerhet dr att man inte vet!

\/Mq rknad

\/Konku rrens

v/ Teknisk utveckling, det gar fort nu........

START CHILLING THE CHAMPAGNE. ‘/Omvéj rldskriser
WEVE ALMOST MADE IT.

® Blicka framat i backspegeln !

® Fantasil Se runt hornet........ Vad kan handa?
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® Ldnga ledtide !










" Skapar méjlighet for potentiella investerare att snabbt analysera foretaget vid intresse

® Ordning och reda i interna processer; |
v Ger positivt signqlvdfde till investeraren
v’ Ststtar verksamheten under kapitalanskaffningsprocess
v Visar att ordning dr naturlig del av féretagskulturen
® 4 Trygghet for investeraren att bolaget inte ddljer finansiella handelser
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"Torrsim”, 6va, ova, ova nfor den "skarpa” pitchen med investerare hégst upp pd onskelistan.....
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retferenser dr mycket svarare

r bevisa/validera din kunds specifika behov /intr

v Avsiktsforklaring, ev. med sekretess (test av intresse)

Betald utveckling med kund - drémscenario

Stora kunder "bara” ute efter info2
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TALKTO CUSTOMERS?
WHAT DO CUSTOMERS
HAVE TO DO WITH THE

EVENTUALLY WANT
THEMTO BUY?
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Investerare vill alltid ha motiverat management/team
v "Kompensera” utspddning med incitamentprogram

Moajliga I6sningar i |Ast situation
4 Konvertibler /Konvertibla 1én med konvertering till aktier. Frén olika bestémda vérderingar beroende p& uppnédda mdl, till e
® rabatt pd ndsta runda /
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Fokus pa karnverksamheten etag fokusera pa sin kdrnverksamhet
istallet for att lagga tid och re o t utvech c an egen teknisk 16sning. :
illgang till avancerad teknologi: Leverantsre ningar investerar kontinverligt i att forbdttra sina produkter, vilket
innebdr att ditt foretag kan dra nytta av den senaste teknologin utan att behéva géra stora investeringar sjdlva.
Genom att dvervdga dessa férdelar kan du utvdrdera om/hur en fdrdig IT-I6sning ev. kan hjdlpa ditt
féretag att spara tid, pengar och resurser, 6verkomma teknisk risk, samtidigt som du far tillgang till
avancerad teknologi och expertis.
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- Resursaeinin

ka effektiviteten.

R i esurserna ar egrdnsade.

AL IS ro kan ditt foretag snabbare na
NYd Kunaer N Mark e :

® Innovation och utveckling e som ko ‘edfarq
konkurrensfordelar
Mﬁ.ﬁﬂi@ Med delad risk med en partner ka t foretag ska den ekonomiska bordan oc ,‘60 chanserna for framgang.

Stairkt forhandlingsposition: Eit samgéende eller strategiskt partnerskap kan stérka ditt foretags forhandlingsposition
gentemot levequn'r"drerkog:h under, vilket kan leda fill battre avtal och villkor.
Genom att Gvervdga dessa fordelar kan du bdttre forsta hur ett ev. samarbete eller samgéende skulle kunna
hjalpa ditt foretag att védxa och lyckas. N
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Natverka och bygg relatione nentorer. Vardefulla insikter och
ult
mojligheter
Fokus ;}?J marknadadsroring Jruppen
| A | P = L J J .o
wm&nﬂh och lar dig av den - , k fran kunder, investerare och mentorer. Anvand denna feedback

for att forbattra din produkt eller tjcinst
Ha en iydlig vision och mail: Definiera din vision och sétt upp konkreta mél. Hjdlper oiig att hélla fokus och motivera teamet
Investera i iekno Ogi=Anvdn;1e nologi for att effektivisera dina processer och forbdittra din produkt eller fjgnst. Héll dig
uppdaterad med de senaste teknologiska trenderna.

Var Ufhé’l"ig: Startups méter ménga utmaningar och motgangar. Uthédllighet och beslutsamhet ér avgérande fér att dvervinna
dessa hinder och nd framgdng.

Christer Bois-Ha kul!l



	Slide 1
	Slide 2: Bakgrund CB
	Slide 3
	Slide 4: Passion
	Slide 5: Varför är Passion viktigt - copilot
	Slide 6: Viktigt för investerare I en pitch - Copilot 
	Slide 7: Tillväxtresan – är inte rak………  
	Slide 8: Vad har hänt under 2020-2024?
	Slide 9: 2024….?
	Slide 10: koll på marknaden    -  Ängelns Plånbok 2024
	Slide 11: HUR/Har kapitalets krav ändrats?
	Slide 12: Impact
	Slide 13: Ordning och reda - Från början…..    
	Slide 14: Humankapitalets betydelse ……..  teamet viktigare än affärsidén !  
	Slide 15: Tidig kontakt med Potentiella investerare   Korta långa ledtider  
	Slide 16: Regelbunden Info/avstämningar  Skapar förtroende och egen insikt   
	Slide 17: Tidig kundkontakter  
	Slide 18: Värderingens utmaningar   
	Slide 19: Uppfinn inte hjulet!
	Slide 20: samarbeten/Samgående?
	Slide 21: Sammanfattande Råd till Startup- Copilot

